dta palstaa Kkirjoittaessani tiedo-

te SPKL-lisenssin kayttoonotosta

Palveluskoiraliiton  hallinnoimissa
koemuodoissa on muutamaa paivaa ai-
kaisemmin julkaistu. Vastaanotto, jonka
asia sai, on ollut kahtalainen. Toiset pi-
tavat asiaa luonnollisena, laajalti muista
harrastemuodoista tuttuna asiana, ja
toiset perusteettomana, tarpeettomana
ja turhana rahastuksena. Yritdn hieman
taustoittaa asiaa, jotta se olisi helpompi
ymmartaa ja hyvaksya.

Liitto tekee erilaisia sopimuksia yh-
teistyokumppaneiden kanssa. Yha use-
ammin yhteistyotahot edellyttavat so-
pimuksiin jonkun kontaktipinnan, josta
voivat itselleen hahmottaa sen edun,
jota he sopimuksella tavoittelevat. Tal-
lainen kontaktipinta on useimmiten
henkildjasenyys. Palveluskoiraliitolla ei
henkildjasenyytta ole. Vaihtoehtoisiakin
tapoja kontaktipinnan luomiseksi on, ja
luontevin ja ehka yleisimmin kdytossa
olevakin on kilpailulisenssi, jolla selvasti
voidaan osoittaa se todellisten harras-
tajien maara, joka on mahdollisille yh-
teistydkumppaneille juuri se tieto, mika
mahdollistaa yhteistyon. Nama yhteis-
tyotahojen I0ytaminen ja mukaan saa-
minen on tulevaisuudessa liitolle 1dhes
elinehto.

Keskusteluissa on liittoa moitittu
myds ahneudesta ja rahankeruusta. Ra-
hankeruu on kuitenkin juuri se seikka,
joka mahdollistaa sellaiset koe- ja kou-
lutustoimintajarjestelmat, jotka palvele-
vat harrastajia mahdollisimman laajasti
ja parhaalla mahdollisella tavalla seka
jarkevan hallinnoinnin. Liitolla on ollut
monista pienemmista kokonaisuuksista
koostuva tulorahoitus, jolla toiminta on
rahoitettu. Tarkeimmat tuloldhteet ovat
tietysti kokeista perittavat niin sanotut
hantdrahat ja jasenjarjestdjen maksa-
mat jasenmaksut. Muita tulonldhteitd
on aiemmin mainitut yhteistydsopi-
mukset, tarvikemyynti ja lehden kautta
saatavat tuotot. Suurimpina kuluerina
on palkkamenot ja erilaisten koetoi-
minnan vaatimien jarjestelmien inves-
toinnit. Edustusjoukkueiden kulut ovat

myds merkittdvat, samoin toimintam-
me vaatimien kokousten matkakulut.
Erilaiset koulutukset ovat myos melko
suuri kuluera.

Aika on muuttanut toimintakent-
tdamme. Tulopuoli tahtoo supistua,
toimintaamme tukevia yhteistyotahoja
on yha vaikeampi 16ytaa koska toimin-
tarakenteemme ei luo sille hyvia edel-
lytyksia. Tarvikemyynti on hiljalleen hii-
punut, syitd tdhdan on monia. Sdhkdiset
palvelut ovat korvanneet lahes kaiken
ennen painotuotteina myydyt tuotteet,
kuten saantokirjat ja ohjeet, erilaiset
lomakkeet ynnda muut. Printtilehden
tekeminen, vdhenevan tilaajakannan
seurauksena, tuottaa yha vahemman.
Samaan aikaan menopuoli tuntuu ta-
saisesti kasvavan. Vaatimukset kaiken-
kattavista ja virheettdmadsti toimivista
koe- ja koulutuspalvelujarjestelmista
ovat hyvaksyttavia, mutta ilman merkit-
tavia investointeja se on ollut mahdo-
tonta. Digitalisaatio luo meille toisaalta
mahdollisuuksia, mutta toisaalta se ra-
pauttaa perinteisida rahoitusmahdolli-
suuksiamme.  Jarjestelmapalveluiden
ja kokoaikaisten toimistopalveluiden
edellytetdan toimivan moitteetta, jos-
kus jopa 24/7. Jatkuvan ja reaaliaikai-
sen tiedottamisen seka verkkosivujen
ajantasaisuutta vaaditaan nykyisin la-
hes paivittain. Kaikki tama vaatii pal-
kattua henkilostéa, jota on viime vuo-
sina palkattu lisda niin, ettd se melko
mittava tydmaard, joka toimistollemme
kohdentuu, saadaan tehtya. Palkatun
henkiloston lisaksi toimintamme vaatii
melkoisen joukon vapaaehtoisesti toi-
mintaan osallistuvien joukkoa, joiden
kulukorvauksista muodostuu vuosittain
huomattava kuluera.

Tulorahoituksen ja menorahoituk-
semme pitda olla tasapainossa. Olem-
me voittoa tavoittelematon aatteellinen
yhdistys, ja se tarkoittaa myos sitd, ettd
taloutemme pitda olla tasapainossa, ja
vield niin, ettd siitd aiheutuvat kustan-
nukset jakautuvat tasapuolisesti niiden
harrastajien kesken, jotka siihen osallis-
tuvat. On esitetty vdite, etta liitto rikas-
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tuu koetoiminnasta perittavilla "hanta-
rahoilla”. Tama ei pida paikkaansa, talla
rahalla, joka koiran suorituksesta peri-
taan, katetaan juuri ja juuri se kustan-
nus, jonka koiran koesuoritus lukuisine
toimintoineen koejarjestelmalle aiheut-
taa. Koemuotojen hallinnointiin, palk-
kakuluihin, edustusjoukkuekuluihin ja
lukuisiin muihin kuluihin pitaa 16ytya
muita tulokanavia. Lahtékohta on kui-
tenkin se, ettd kukaan ei voi elaa toisen
"siivelld”, joten jokaisen pitdd maksaa
kulunsa itse. SPKL-lisenssi on tdhan oi-
kein kohdentuva ja oikeudenmukaisin
ratkaisu. Noin 50 euron kustannus ei
kaada kenenkaan taloutta, ja sen avulla
pystytddn tulevaisuudessa |0ytamaan
sellaisia yhteistyotahoja, joiden vaiku-
tuksesta lisenssimaksut tulevaisuudessa
saattavat alentuakin.

Sosiaalisessa mediassa liikkuvat hur-
jat huhut lisenssitoimintaan liittyvista
laittomuuksista ja ennakkotapauksista.
Nama jutut ovat tdysin vailla asiantun-
temusta, todenperdisyytta ja asiapitoi-
suutta.

g Tapio Toivola

Kuva: Jukka Mikkonen
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